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Na sexta-feira, 28 de junho, foi assinado o Acordo
de Associacao Estratégica entre o Mercado
Comum do Sul (Mercosul) e a Unido Europeia
(UE), coincidindo com o final da Cimeira do G20,
celebrada na cidade de Osaca, no Japdo. Trata-se
de um dos maiores acordos comerciais alguma
vez assinados entre blocos, numa altura em que
as praticas protecionistas estdo em crescimento.

Neste relatério especial do Ideias LLYC,
apresentamos alguma informacdo fundamental
para a compreensdo da relevancia do acordo
alcancado. Introduzimos também a perspetiva
local daquilo que este acordo significa para a
Argentina e para o Brasil, os dois intervenientes
principais do Mercosul, assim como para a Unido
Europeia.

UMA NEGOCIACAO
PROLONGADA (1999-2019)

As negociacdes entre o Mercosul e a Unido
Europeia comecaram em junho de 1999, no Rio
de Janeiro, num contexto em que, a América
Latina e as Caraibas também faziam parte dos
dialogos com os Estados Unidos para a criacdo da
Area de Livre Comércio das Américas (ALCA).

Quando comegou o0 novo milénio, as negociagdes
estagnaram. O dialogo arrefeceu devido ao
fracasso da Ronda de Doha - promovida pela
Organizacao Mundial do Comércio, em 2004

-, a rejeicdo definitiva da entrada na ALCA, no
ano seguinte, e aos desacordos no dominio da
agricultura entre os dois blocos.

A chegada de um novo governo a Argentina em
2016, pela mdo de Mauricio Macri, acabou por
conduzir a reativacdo das negociagdes. Desde a
chegada a presidéncia, uma das divisas de Macri
tem sido a reinsercao da Argentina no mundo.
Esta politica possibilitou a celebragdo, com a

UE, da entrada do pais na Organizagdo para

a Cooperacao e Desenvolvimento Econémico
(OCDE).

Do lado europeu, desde o inicio do didlogo que

a Espanha tentava a realizacdo deste tratado. Na
ultima fase, foi acrescentado o apoio de Portugal,
da Alemanha, dos Paises Baixos, da Suécia,

da Republica Checa e da Letoénia. Estes paises
assinaram uma carta dirigida ao presidente

da Comissdo Europeia, Jean-Claude Juncker,
exigindo um impulso definitivo. Este empurrao foi
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essencial para desbloquear as negociagdes, face
as reservas de paises como a Franga, a Irlanda,

a Polénia e a Bélgica, muito preocupados com o

impacto no respetivo setor agricola e, sobretudo,
no pecuario.

No Brasil, a retoma das negociac¢des coincidiu
com a fase de Michel Temer, que assumiu a
presidéncia interina em maio de 2016, quando
Rousseff foi destituida do cargo. A equipa de
Temer também avangou noutros acordos
bilaterais, como o Mercosul-Canada, Mercosul-
Singapura, Mercosul-Coreia do Sul e Mercosul-
EFTA (Noruega, Islandia, Suica e Liechtenstein),
que poderdo ser rapidamente alcancados por
Bolsonaro.

Do ponto de vista politico, Jair Bolsonaro, que
assumiu a presidéncia do Brasil a 1 de janeiro
de 2019, apresentou 0 acordo como um sucesso
da sua gestdo. Pese embora as criticas que faz

a globalizacdo, Bolsonaro espera que o acordo
ajude a estimular o crescimento da economia
brasileira, estagnada nos ultimos anos.

A RELEVANCIA DO
ACORDO

A associacdo estratégica entre o Mercosul e a UE
implica a integracao de um mercado de 773 milhdes
de habitantes, quase um quarto do produto interno
bruto (PIB) mundial e mais de 100 mil milhdes de
délares (88 mil milhdes de euros) de comércio
bilateral de bens e servicos.

O documento assinado entre os dois blocos
comerciais prevé que mais de 90 % das
exportacdes de cada bloco obtera beneficios
pautais num prazo maximo de dez anos.

Em setores especialmente sensiveis para as
economias dos dois blocos, o impacto da redugao
dos direitos aduaneiros é limitado por quotas de
importacdo. A Unido Europeia é o segundo maior
importador de bens do Mercosul (20 %), atras

da China. As exportac¢des de bens e servicos do
Mercosul para os 28 paises do bloco europeu
totalizaram 61 mil milhdes de délares (54 mil
milhdes de euros) em 2018. Por outro lado, a UE
fez exporta¢des no valor de 77 mil milh&es de
délares (68 mil milhdes de euros).

A Unido Europeia é o segundo maior parceiro
comercial do Mercosul, e o maior relativamente
ao investimento. O Mercosul é o oitavo maior
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parceiro comercial externo da UE. Em 2017, o
inventario de investimentos da UE no bloco sul-
americano totalizava cerca de 433 mil milhdes
de dodlares. O Brasil é o maior destino do
investimento direto estrangeiro (IDE) dos paises
da UE na América Latina, com quase metade

do stock de investimento na regido. O Brasil é

0 quarto maior destino do IDE da UE, que se
distribui por setores de elevado valor estratégico.

O acordo devera aprofundar esta relagdo
comercial nos préximos anos, beneficiando cada
bloco comercial de forma diferente. Entre os
produtos mais comercializados pelo Mercosul
no bloco europeu estdo a carne, a soja, o café, as
bebidas e o tabaco. Por outro lado, a UE vende
principalmente veiculos, maquinaria, produtos
farmacéuticos e quimicos, e equipamento de
transporte.

A lista de produtos beneficiados pela reducao
dos custos inclui veiculos (hoje sujeitos a taxas
de importacdo de 35 %), pecas para automoveis
(até 18 %), produtos téxteis e calcado (35 %)

e produtos farmacéuticos (até 14%). No setor
agricola, o acordo resultaria, entre outros, na
reducdo dos custos do chocolate (atualmente
20 %) e do vinho (27%). Além disso, os produtos
lacteos europeus ficariam isentos de direitos
aduaneiros, com uma quota pré-estabelecida.

No entanto, além dos beneficios econdmicos, este
acordo também traz implica¢des geopoliticas. O
acordo configura-se como uma licdo diplomatica

dos dois blocos comerciais face as atitudes de
outros agentes econémicos mundiais. Esta licao
diplomatica, bem compreendida pelos restantes
paises, poderia acabar por ser também um
verdadeiro antidoto politico face as crescentes
tensdes protecionistas.

Recentemente, a politica aduaneira voltou a
tornar-se uma fonte de incerteza - sendo de
ameacas diretas - para os fluxos comerciais
mundiais. O epicentro desta incerteza é a guerra
comercial entre os Estados Unidos e a China.

Esta luta centra-se, sobretudo, na protecdo das
industrias consideradas fundamentais pela
administragdo norte-americana, e que, em Ultima
instancia, esta relacionada com o posicionamento
das duas poténcias na revolucdo tecnologica.

“O Mercosul é o
oitavo maior parceiro
comercial externo

da UE"

A Europa e o Mercosul decidiram que, onde

os outros levantam barreiras, eles constroem
pontes. Trata-se de uma declaragdo politica que
defende a liberdade e a seguranca juridica como
a melhor base para abordar, numa perspetiva
global, um cendrio de progresso justo.
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O TRATADO NA
PERSPETIVA ARGENTINA

Entre os principais eixos do acordo, destacam-
se a seguir os sucessos para o Mercosul.

* Traz uma maior qualidade institucional:
reduz a discricionariedade das politicas
econdmicas, facilitando, com isso, a geracao
de confianga, as trocas e os investimentos
entre os dois blocos.

* Melhora a competitividade da economia
argentina: dinamiza as condi¢des de acesso
aos bens, servicos e investimentos, reduzindo
e eliminando restri¢des.

*  Prevé um periodo de transi¢ao: para
os paises do Mercosul, os periodos de
elimina¢do pautal abrangerdo periodos
médios de 10 a 15 anos, enquanto a
UE aceitou imediatamente periodos de
elimina¢do pautal com o Mercosul.

* Favorece a integracao regional: implica
uma nova etapa na relacdo entre os paises
do Mercosul, estimulando o comércio
intrarregional e assumindo novos
compromissos relativamente a circulagdo,
harmoniza¢do regulamentar e simplificacdo
dos procedimentos internos.

* Estabelece beneficios para as PME.

*  Promove a atra¢ao de investimentos:
reduz a incerteza e facilita a capta¢do de
investimento da UE na regido. Este pode
chegar diretamente (IDE) ou sob a forma de
Joint ventures ou associacdes.

O impacto da implementacao deste acordo sera
consideravel para a Argentina. Até o 28 de junho,

0 Mercosul, especialmente o Brasil, era o principal
parceiro comercial da Argentina, acumulando,

em geral, tratados comerciais com apenas 9 % do
PIB mundial. A partir destes acontecimentos, este
ndmero disparou para 30 %, o que dara um grande
impulso a integracdo comercial do pais.

No entanto, como assinalou o académico

Roberto Bouzas, da Universidade de San Andrés,
na Argentina, no jornal argentino E/ Cronista,
«nenhum acordo comercial pode trazer beneficios
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a uma economia que ndo esta preparada». Assim,
a assinatura do acordo é o ponto de partida para

a Argentina iniciar uma série de reformas que lhe
permitirdo enfrentar os desafios desta integracao
sem precedentes.

Neste sentido, a macroeconomia instavel, a
inflacdo elevada, o défice fiscal, a carga fiscal
pesada, e a falta de planeamento a longo prazo,
juntamente com as politicas publicas erraticas,
sdo talvez algumas das quest8es que precisam de
ser trabalhadas.

Serd igualmente imperativo dar um salto

de qualidade na competitividade do pais.

Um exemplo seria uma redugdo nos custos
logisticos, melhorando a infraestrutura portuaria,
rodoviaria, ferroviaria e das telecomunicagdes,
modernizando também os quadros regulatérios.

Neste contexto, os préximos governos que
conduzirem o destino do pais deverdo implementar
um processo de reformas consideraveis. Aqui,

as elei¢des gerais de outubro de 2019 assumem
especial relevancia. Mauricio Macri podera ser
reeleito ou afastado pelo regresso do «peronismo
kirchnerista», representado por Alberto Fernandez
e Cristina Kirchner.

Além desta agenda de reformas a nivel nacional,
deve ser de interesse para a Argentina, bem como
para os respetivos parceiros sul-americanos,

o fortalecimento do Mercosul, cuja estrutura
institucional é mais fraca do que a da UE. O seu
processo de integracdo para o mercado comum
nunca foi concluido, permanecendo hoje uma
unido aduaneira imperfeita, sofrendo de grandes
assimetrias setoriais ainda hoje por resolver.

Apesar destas primeiras reacfes, o Governo
Nacional convocara entidades de referéncia do
setor privado, da indUstria e da agricultura, para
especificarem o que foi assinado em Bruxelas.
Sem duvida que o apoio destes setores sera
fundamental para a aprovac¢ao do acordo pelo
Congresso Nacional em 2020.

Por ser um ano de elei¢des, a assinatura do
Acordo Estratégico entre os dois blocos teve
repercussdes que, na Argentina, excederam as
declaracdes setoriais de prudéncia, esperadas em
qualquer negocia¢do desta natureza, uma vez que
as repercussdes politicas prontamente se vieram
juntar.
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Sabendo que, na Argentina, havera elei¢des
presidenciais em outubro, as declara¢bes do
candidato da oposicao kirchnerista, Alberto
Fernandez, foram muito aguardadas. No entanto,
o candidato mostrou-se contra a decisao do
Governo, afirmando que a assinatura do acordo,
em vez de ser motivo de celebracdo, deveria gerar
preocupacdo, adiantando que ndo hesitard em
rever os acordos internacionais anteriormente
assinados por Macri.

Por sua vez, o partido peronista emitiu um
comunicado lamentando o acordo entre a Unido
Europeia e o Mercosul, argumentando que a
negociacao foi realizada pelo Mercosul de forma
extremamente fechada, sem dar nenhum tipo
de informacdo nem participacdo aos setores de
produc¢do abrangidos nem aos parlamentos de
cada um dos paises-membros.

No fundo, é dificil separar a campanha eleitoral
das verdadeiras inten¢des de Fernandez, uma
vez que as prolongadas negociagdes com a UE
também foram conduzidas por presidentes
peronistas. As negocia¢8es foram iniciadas pelo
presidente peronista Carlos Menem em 1999.
Depois, o radical Fernando de la Rua (1999-2001)
deu-lhes continuacdo, e, apesar de terem sido
interrompidas em 2005, houve alguns sinais a
favor das mesmas na época de Cristina Kirchner
(2014), e foram finalmente assinadas por Mauricio
Macri.

Seguem-se algumas das principais figuras da
relacdo entre a Unido Europeia e a Argentina:

* 63 % das exportacdes da Argentina para a UE
sdo produtos agricolas.

* 92 % das empresas na Argentina que
exportam produtos fabricados sdo micro,
pequenas ou médias exportadoras.

+ AArgentina participa apenas em 2 % do
investimento direto estrangeiro da UE.

* A Unido Europeia € um parceiro estratégico
para a Argentina, tanto histérica quanto
cultural, geopolitica e comercialmente.
Atualmente, é o segundo maior destino de
exportacdo, representando mais de nove mil
milhdes de délares em 2018.
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*  Hoje, o comércio com a UE corresponde a 15 %
do comércio externo da Argentina em cada ano.

+  Os paises da UE que fazem mais exportacdes
para a Argentina sdo: Alemanha (concentra
30,8 % das importag8es da UE), Italia,
Espanha, Franga e Reino Unido.

O TRATADO NA
PERSPETIVA BRASILEIRA

Gracas ao novo acordo comercial celebrado pela
UE e pelo Mercosul, o PIB do Brasil aumentara
em 87,5 mil milhdes de délares ao longo de 15
anos, podendo atingir os 125 mil milhdes de
dodlares, de acordo com a estimativa do Ministério
da Economia. Daqui a dez anos, o Brasil poderia
alcancar o potencial de gerar 778 400 empregos
e adicionar as exportac¢des brasileiras para o
bloco europeu em 23,6 %, representando um
crescimento de 9,9 mil milhdes nas vendas
brasileiras ao bloco europeu.

Para dar uma ideia do impacto, entre 2012

e 2016, as exportacOes brasileiras para a UE
cairam de 49,1 para 33,4 mil milhdes de dolares.
Em 2017 e 2018, houve uma recuperagdo: os
envios totalizaram 42,1 mil milhdes de dolares
(162 mil milhdes de reais). Deste total, 56 %
correspondeu a bens industrializados. Um estudo
da Confederagdo Nacional da Industria (CNI),

do Brasil, mostra que, dos 1101 produtos que o
Brasil pode exportar para a Unido Europeia, 68
% esta sujeito a direitos aduaneiros ou quotas de
importacao.

O acordo reduz as taxas de importa¢do dos
produtos brasileiros do setor do calcado de

17 para 0 %, e aumenta a competitividade dos
produtos industriais em setores como o téxtil,

o dos produtos quimicos, o das pegas para
automoveis, o da madeira e o da aeronautica.
Como parte do tratado, os direitos aduaneiros
dentro do contingente de 35 % cobrado na
importacao de automodveis europeus sera
reduzido para 17,5 % em dez anos, com uma
quota de 50 mil automoveis para o Mercosul - 32
mil exclusivamente para o Brasil - nos primeiros
sete anos, o que obrigara os fabricantes de
automoveis brasileiros a serem mais produtivos.
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No setor industrial, além do automovel, as
pecas e os acessorios para veiculos também
beneficiardo de um periodo de transicdo. Por
outro lado, os setores quimico e farmacéutico
também serdo considerados sensiveis,
especialmente no mercado dos medicamentos
genéricos.

No setor farmacéutico, os laboratorios brasileiros,
que cresceram na década de 1990 gracas

a producdo de genéricos, incentivaram os
programas de investigacdo, desenvolvimento e
inovacdo durante alguns anos, tentando competir
em condicBes de igualdade com os europeus.

Embora a industria considere o acordo positivo, o
setor agricola tende a ser o mais imediatamente
beneficiado. A UE abrird o mercado a 82 % das
importacBes agricolas do Mercosul, enquanto as
restantes compras serdo sujeitas a compromissos
de liberalizagdo parcial, incluindo os contingentes
pautais e os limites quantitativos para os
produtos que podem ser importados a pre¢os
reduzidos. E o caso da carne de bovino, frango e
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suino, do agucar, do etanol, do arroz, do mel e do
milho.

O Brasil é um grande exportador de sumo de
laranja, frutas e café instantaneo para a regiao.
No total, 81,7 % dos produtos agricolas tera
reduzido ou eliminado as taxas de importacao,
segundo dados da Confedera¢do Nacional da
Agricultura (CNA). Os direitos aduaneiros de
produtos como o sumo de laranja, a fruta (meldo,
melancia, laranja, limao, entre outros), o café
instantaneo, o peixe, os crustaceos e os 6leos
vegetais poderdo chegar a 0. Além disso, o acordo
simplifica as operagdes comerciais e facilita

0 acesso as tecnologias e aos fornecimentos
europeus.

As principais vantagens para o Brasil sdo as
seguintes:

* 90 % das exportac¢des do bloco para a UE
ndo pagarao direitos aduaneiros num prazo
de até dez anos. Hoje em dia, apenas 24 %
daquilo que o Brasil vende aos europeus tem
esta prerrogativa;

+  Eliminagdo dos direitos aduaneiros sobre os
produtos agricolas a partir da entrada em
vigor do acordo;

+  Também serdo eliminadas as taxas de
exporta¢do na totalidade dos produtos
industriais brasileiros;

+  Garantia de barreiras para o uso da
designacdo de «cachaca», face as bebidas
produzidas fora do Brasil, assim como para
0s nomes de certos queijos;

*  Aumento do PIB de 87,5 mil milhdes de
doélares em 15 anos;

+  Aumento de 23,6 % nas exportacdes
brasileiras para o bloco europeu em 10 anos,
com o potencial de criar 778 400 empregos;

*  Maior competitividade e crescimento dos

exportadores nas vendas para os paises da
UE.

llorenteycuenca.com



https://www.cnabrasil.org.br/assets/arquivos/Acordo-MS-UE-1.pdf
http://www.farmercosur.org/index.php/es/institucional/miembros/cna
http://www.farmercosur.org/index.php/es/institucional/miembros/cna

IDEASLLYC

O TRATADO NA
PERSPETIVA EUROPEIA

A Unido Europeia manteve a sua aposta no
comércio livre, apesar das tensdes que estdo a ser
vividas noutras areas. A prépria saida do Reino
Unido é um sinal desta corrente antiglobalizacao.
Face a politica protecionista promovida pelo
presidente dos Estados Unidos, Donald Trump, a
Europa foi assinando acordos de comércio livre
com o Canada, o Japdo e, agora, o Mercosul.

“A UE continua

a ser o principal
motor do comércio
internacional”

Na Europa, defende-se o acordo como uma
decisdo politica elevada que voltou a demonstrar
uma posicao central e centrada no panorama
internacional. A UE continua a ser o principal
motor do comércio internacional.

O principal eixo sobre o qual a UE constréi estes
tratados é a criacdo de emprego com base na
fomentacdo do comércio. Para demonstrar esta
importancia, a Comissao Europeia explica que

as exportagdes europeias para o Brasil mantém
855 mil postos de trabalho na Unido, e 436 mil
no Brasil. Além disso, todos os anos, as empresas
europeias pouparao 4 mil milhdes de euros em
direitos aduaneiros para entrar nos mercados do
Mercosul.

Perante os belos discursos depois da assinatura,
surge o desafio principal - o de todos os Estados-
Membros ratificarem o tratado. O complexo
processo de tomada de decisGes na Unido
Europeia pode ser alargado até dois anos. A
Franca e a Irlanda ja manifestaram duvidas
quanto a respetiva ratificacao, até estarem
convencidos de que nao afetara negativamente
a respetiva agricultura. A Espanha e a Alemanha,
0s principais exportadores de automoveis
(juntamente com o Reino Unido), tém sido

0s principais motores das negociagdes, pois
beneficiardo da abertura destes mercados,
tradicionalmente fechados a estas exportagoes.
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Ao explicar o acordo, a Comissdo Europeia quis
destacar alguns aspetos especificos:

1. Reducdo de taxas sobre produtos europeus
que tradicionalmente tiveram problemas
de acesso ao Mercosul. Os principais sao
0s automoveis e componentes automoveis,
a maquinaria, os produtos quimicos e
farmacéuticos, e os téxteis e o calcado.

2. Maior facilidade nas formalidades aduaneiras.
As partes simplificam as formalidades
aduaneiras, e estudarao a regulamentacao
técnica e de normalizacdo para evitar que
haja divergéncias na regulamentacdo a
impedir a entrada de produtos.

3. Exportacdo de servicos. O setor dos servicos
€ um dos principais setores exportadores
da UE. Agora, as empresas europeias terdo
menos barreiras no acesso a servicos como
os das telecomunicagdes, das financas, dos
negdcios e dos transportes.

4. Acesso a contratos publicos, de que as
empresas europeias estavam excluidas. A
partir do acordo, poderdo ser apresentados
em igualdade de condi¢Bes com as empresas
do Mercosul.

5. Garantia do padrdo europeu da seguranca
alimentar, que ndo sera flexibilizado em
nenhum caso, para promover a entrada de
produtos do Mercosul - um dos pontos mais
controversos ao das negociagdes.

6. Sustentabilidade ambiental e laboral. Do
lado europeu, quer-se enfatizar que o
comeércio entre as duas partes deve manter
0s compromissos do acordo de Paris sobre
as alteragbes climaticas e os direitos dos
trabalhadores.

7. Como é habitual nos acordos comerciais da
UE, os setores culturais e criativos estao fora,
e tém a protecdo reforcada das legislacdes
nacionais.

8. Vantagens para as PME, para as quais é
criada uma plataforma especifica que tornara
mais facil conhecerem os requisitos para
entrarem nestes mercados.
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9. Reducdo das taxas dos produtos agricolas,
destacando-se as redu¢des das taxas dos
produtos lacteos e de confeitaria, bem como
bebidas espirituosas e vinhos. Além disso, é
garantida a protec¢do das 357 denominagdes
de origem europeias.

DESAFIOS ENFRENTADOS
PELO ACORDO

O tratado assinado foi rodeado por controvérsias
promovidas por diferentes setores. Alguns
especialistas definiram o acordo como uma troca
de «carros por bezerros». Esta definicdo marca
uma boa parte dos desafios que enfrentara no
futuro. Na Europa, as principais criticas vém

dos agricultores (especialmente os franceses

e irlandeses), receosos de que os produtos

do Mercosul venham afastar os europeus. No
Mercosul, o setor industrial é o que mais riscos vé
no acordo.

Um longo processo de ratificagcdao. Depois do
acordo inicial, é aberto o processo de ratificagdo

por todas as partes, que pode durar até dois anos.

As reservas demonstradas por diferentes setores
pressagiam um processo repleto de dificuldades.
Tanto os governos quanto os parlamentos devem
aprovar o acordo individualmente: nas préoximas
semanas, serdo necessarios mais de 70 votos a
favor. Um Unico «ndo» pode acabar com o tratado
antes de entrar em vigor. Na verdade, a Irlanda

Implica¢des do acordo entre o
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anunciou que pode votar «ndo», se Vir riscos para
a respetiva economia. Em Franga, o porta-voz do
presidente disse que ainda ndo estdo preparados
para ratificar o acordo, e que o estudardo em
pormenor.

PressGes ambientais. Na Europa, os
ambientalistas tém sido um dos principais
adversarios do acordo. A Greenpeace tem
liderado a campanha contra a celebragao do
tratado, afirmando que favorece a desflorestacao
da floresta amazénica. Segundo dizem, 63 % das
areas desflorestadas sdo usadas para a criagdo
de gado. O fomento das exportacBes de carne de
bovino aumentaria este processo.

Da mesma forma, declara-se que a luta contra as
alterac¢des climaticas podera ser amenizada, a fim
de ganhar competitividade face as importacdes.
Por esta razdo, o presidente francés, Emmanuel
Macron, insistiu em deixar claro no texto que
todos os signatarios cumprirdo os acordos de
Paris sobre as altera¢des climaticas.

Estes acordos envolvem varios compromissos:

+ O Brasil reduzira os gases com efeito de
estufa em 37 % até 2025 (em comparacao
com 2005);

« O Brasilira travar a exploracdo madeireira
ilegal da Amazonia e reflorestara 12 milhdes
de hectares até 2030;
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« A Unido Europeia reduzira as respetivas
emissdes num minimo de 40 % até 2030.

O incumprimento de qualquer um dos pontos
podera resultar na dendincia do tratado por
qualquer uma das partes e interromper a
respetiva execucgao.

Melhoria da competitividade e reconversao
industrial. A liberalizacdo das exportacées
industriais sera feita de forma progressiva, para
permitir que as empresas se adaptem sem
terapias de choque. O setor automével do Brasil
também se opds ao acordo, por entender que
poderia comprometer a respetiva viabilidade.
Para evitar o colapso de diferentes setores, além

“A liberalizacao

das exportacoes
industriais sera feita
de forma progressiva”

do desmantelamento pautal progressivo, foram
impostas quotas de importa¢do: havera um limite
para as importa¢des durante o periodo transitério
de até 10 anos.

No entanto, se existirem setores mais vulneraveis
que sejam rapidamente afetados pela abertura
comercial, é possivel que os paises estabelecam
novas medidas protecionistas.

Implica¢des do acordo entre o
Mercosul e a Unido Europeia

A eliminacao de barreiras ndo pautais. Os dois
blocos comprometeram-se a eliminar as barreiras
ndo pautais que dificultam as exportacdes. Tais
medidas podem ser de tipos muito diferentes: de
requisitos técnicos a controlos fitossanitarios que
encarecem ficticiamente o produto.

A transicao do mercado comum para o mercado
Unico na Unido Europeia foi feita gragas a
perseguicao de tais praticas pelos paises, que
viam nestas medidas uma forma de proteger
determinados setores da concorréncia externa.
O setor agricola e pecuario é especialmente
sensivel a estas barreiras quando se estabelecem
controlos fitossanitarios excessivos.

Se as partes ndo encontrarem um mecanismo
para identificar as medidas necessarias e as que
constituem simples barreiras a importacao, os
setores que sofrerdo impacto poderdo aderir as
criticas feitas ao tratado.

Concursos publicos abertos. Um dos pontos que
tem exigido mais tempo tem sido a igualdade de
acesso das empresas europeias Nos CONCUrsos
publicos nos paises do Mercosul, e vice-versa.
Mas sera acima de todas as empresas europeias
que irdo manter um olhar atento sobre esta
liberalizacdo ndo soé tedrica, mas tém uma
oportunidade real de ganhar esses concursos.

Este informe ha sido elaborado con la colaboracién de Vivaldo De Sousa, Gerente de Asuntos Publicos da
LLYC no Brasil, y Facundo Gonzdlez Sembla, Consultor Junior de Asuntos Publicos da LLYC na Argentina.
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Cleber Martins. Socio e Diretor-Geral da LLYC no
Brasil. Cleber Martins dirige todas as equipas da
companhia no Brasil, sendo maximo responsavel
pela organizagdo da operacdo e do trabalho para
os clientes. Jornalista e advogado brasileiro com
uma carreira profissional de mais de vinte anos
de experiéncia nos media e consultoria em Sao
Paulo, ocupou durante 15 anos diferentes cargos na
Folha de S.Paulo, um dos principais jornais diarios
. do Brasil, entre eles, editor de negdcios e editor
¥ In X adjunto de economia. Também trabalhou na Radio
Eldorado, do Grupo Estado. Nos ultimos anos, foi
Vice-presidente de Operag¢des da Maquina Cohn &
Wolfe em Sao Paulo.

Martins é formado em Jornalismo pela Escola de
Comunicacg®es e Artes de USP (Universidade de Sao
Paulo) e em Direito pela Faculdade de Direito de
Largo Sao Francisco, também pertencente a USP.
Possui também um MBA em Informacdo Econémico-
Financeira com extensdo em ciéncias politicas e
relagdes governamentais.

Mariano Vila. Diretor-Geral da LLYC na Argentina.
Mariano é especialista em analise politica e gestao
de crises, e possui uma vasta experiéncia na gestao
de interesses, o que o levou a se unir a LLYC como
Diretor Sénior de Assuntos Publicos, em 2016.
Anteriormente, havia dedicado grande parte da
sua carreira a administracdo publica na Argentina,
como assessor do Conselho Federal do Turismo,
orgao do Ministério de Turismo da Nacdo. Apds isso,
o desenvolveu um trabalho de promocdo da Argentina
¥ In = no estrangeiro, com responsabilidades sobre os
denominados “mercados distantes”, bem como de
coordenacgdo da agenda interministerial da Argentina
e das regides do Cone Sul e Andes para a promocdo
dos paises nesses mercados.

E formado em Ciéncias Politicas pela UCA e
possui mestrado em Gestdo da Comunica¢do da
Universidade Austral, na Argentina.
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José Luis Ayllon. Diretor Senior de Contexto Politico
em Assuntos Publicos da LLYC em Madrid. José
Luis é formado em Direito pela Universidade de
Barcelona. No setor privado, trabalhou em empresas
como La Caixa e Arthur Andersen, Assessores
Juridicos e Fiscais, entre outras. Mais tarde, apostou
na atividade politica, tendo sido deputado em
varias legislaturas, de 2001 a 2018. Posi¢cdo que tem
combinado com outras responsabilidades no Partido
Popular e no Governo da Espanha. No PP, José Luis
¥ N = foi Secretario de Comunicacdo e Secretério Geral
do Grupo Parlamentar Popular. Durante os anos do
governo de Mariano Rajoy, foi o primeiro Secretario
de Estado para as Rela¢des com as Cortes e, na
Ultima etapa, Diretor de Gabinete da Presidéncia do
Governo. Atualmente colabora como analista em
alguns meios de comunicacdo.

Cristébal Herrera. Diretor de Inteligéncia em
Assuntos Publicos da LLYC em Madrid. Cientista
politico formado na Universidade Complutense
de Madrid, especialista em Assuntos Publicos pela
Universidade de Hull (Reino Unido) e Mestre em
Comeércio Internacional pela CESMA - Escola de
Negocios. De 2005 a 2010, trabalhou para os grupos
parlamentares no Congresso dos Deputados. Na
Empresa, tem desenvolvido projetos de Assuntos
. Publicos e lobbying em diferentes setores,

¥ INn = principalmente o financeiro, o tecnolégico e o

energético.
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EXPLORAR. INSPIRAR.

IDEAS é o Departamento de Lideranca através do
Conhecimento da LLYC.

Porque estamos testemunhando um novo
modelo macroeconémico e social. E a
comunicag¢do nao fica atras. Avanca.

IDEAS LLYC é uma combinagdo global de
relacionamento e troca de conhecimentos que
identifica, se concentra e transmite os novos
paradigmas da comunicag¢do a partir de uma
posicdo independente.

Porque a realidade ndo é preta ou branca existe
IDEIAS na LLYC.



